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Zweites Projektseminar zur CASA-bauen-Selbstbewertung:

,Schnell und sicher Starken und Schwéachen
im Bauablauf erkennen!”

Krefeld . Die Wettbewerbsfahigkeit des Betriebes durch
Qualitat zu steigern war auch beim zweiten gemeinsamen
Projektseminar der Baugewerblichen Verbande und der
Bildungszentren des Baugewerbes e.V. (BZB) zur CASA-
bauen-Selbstbewertung am 22. November 2011 in Kre-
feld das programmatische Thema. Dabei wurden die Teil-
nehmer von Seminarleiter Dipl.-Ing. Franz Konig , Inhaber
eines Ingenieurbtiros fur Bauphysik und Sachverstandiger
fur das Dachdeckerhandwerk und den Bereich Schall-
und Warmeschutz, umfassend uber das Praxis- und Refe-
renzinstrument CASA-bauen informiert und bei der an-
schlieBenden Selbsterklarung unterstutzt. CASA-bauen
ist ein branchenweiter und interessensubergreifender
Qualitatsstandard aller Partner der Bauwirtschaft. Ins-
besondere fir kleine und mittlere Betriebe der Bauwirt-
schaft und des Handwerks ist dieses Instrument der
Einstieg in ihre Qualitatsentwicklung! Denn CASA-bau-
en analysiert schnell und sicher Starken und Schwachen
im Bauablauf ebenso wie in der Betriebs- und Baustel-
lenorganisation. So sind die Betriebe viel leichter in der
Lage, wirksame Malnahmen zur Verbesserung der
Wirtschaftlichkeit und zur optimalen Nutzung von Res-
sourcen einzuleiten.

Das kostenfreie Seminar im Bildungszentrum des Bau-
gewerbes in Krefeld fand wieder statt im Rahmen des
Projektes ,Zukunfts-Initiative Handwerk Nordrhein-West-
falen“ (ZIH), das vom Land Nordrhein-Westfalen und der
Europaischen Union gefordert wird. Als Projektpartner in-
formieren und beraten die BGV und die BZB ihre Betriebe
verstarkt in Vortragsveranstaltungen, Seminaren, Work-
shops und direkten Unternehmensberatungen in den Be-
reichen Marketing, Aul3enwirtschaft und Demografischer
Wandel.

Die BegrufRung und kurze Vorstellung der Bildungszent-
ren des Baugewerbes tibernahm die BZB-Projektberaterin
Franciska Lennartz. Anschlieend erlauterte Gunter Ho-
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busch als Projektberater der Baugewerblichen Verbande
im Bereich Marketing die Aufgaben und Ziele der ,Zu-
kunfts-Initiative Handwerk Nordrhein-Westfalen®. Gleich-
zeitig appellierte er an die Teilnehmer, das breite Bera-
tungsangebot der ZIH intensiv wahrzunehmen.

Hauptziel der Veranstaltung fur Seminarleiter Franz Ko6-
nig war es erneut, die Teilnehmer des Tagesseminars
mit der CASA-bauen-Selbstbewertung vertraut zu ma-
chen und unter Anleitung durchfuhren zu lassen. Nach
detaillierten Vorinformationen fillten die Teilnehmer die
CASA-bauen-Selbsterklarung aus. Mit dieser Selbstbe-
wertung kénnen sich die Unternehmen auf der Internet-
plattform www.qute-bauunternehmen.de listen lassen
und als qualitatsorientierter Baubetrieb fur sich werben
— und erringen so eindeutig Marktvorteile gegentber der
Konkurrenz. Des Weiteren deckt die Selbsterklarung
den Organisationsteil der Gefahrdungsanalyse ab, der
von der BG BAU gefordert wird. Damit verbessert CA-
SA-bauen die Position des Betriebes gegenulber Fi-
nanzdienstleistern und Arbeitsschutzorganisationen.
Denn wer sich mit CASA-Bauen selbst bewertet, hat ei-
nen Teil seines Business-Plans und seiner Gefahr-
dungsbeurteilung erstellt und seine Organisation und
seine Aufgaben klar strukturiert und festgelegt.
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Franciska Lennartz (BZB) und
Gunter Hobusch (BGV) be-
griuRten die Teilnehmer und
stellten die Zukunfts-Initiative
Handwerk NRW vor.

Seminarleiter Dipl.-Ing. Franz
Koénig informierte umfas-
send Uber die CASA-bauen-
Selbstbewertung.
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